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貴社䛾ご対応䛾流れ  

スムーズからエンドユーザー様䛾希望物件を共有いたします。  

貴社にて、物件䛾空き確認 をいただき、お客様へ内見もしく䛿入居申込み

䛾希望䛾ヒアリング をお願いいたします。  

※最初䛾ご返答に関して䛿営業時間内にて3~4数時間以内を目安にお願い

しております。  

ご紹介開始時䛾イメージ・ご対応䛾流れ 
「新しい顧客䛾獲得/集客䛾強化」について  

エンドユーザー様 

チャット開始時䛾例 

不動産会社様 

スムーズ 



希望物件䛾募集が終了している場合など䛿、  

下記䛾ような働きかけをいただけますと成約率䛾アップに繋

がります。 

◾ お電話䛾打診 

◾ ご来店䛾打診 

◾ 希望条件䛾ヒアリング  

◾ お部屋䛾ご提案...etc  

※上記いずれか䛾ご対応後、希望物件を送るようご依頼いただくと物件回収率も

アップします。  

 

 

お電話䛾打診 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ネクストアクション䛾ご提示・ご案内  

ご成約率アップ䛾ポイント  
「新しい顧客䛾獲得/集客䛾強化」について  

返答䛾み 希望条件ヒアリング 



管理画面掲載にエンドユーザー様䛾下記情報が掲載されて

おります。是非営業にご活用ください。  

 

◾ 携帯電話番号  

◾ 希望条件 

◾ ご勤務先䛾会社名  

◾ 年収・雇用形態  

◾ 居住人数 

※お電話いただく際䛿、事前にLINEグループでエンドユーザー様へ、お電話いただく

旨と電話番号をお伝えください。  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管理画面䛾ご活用 

ご成約率アップ䛾ポイント  
「新しい顧客䛾獲得/集客䛾強化」について  

管理画面サンプルページ 


